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VISAO GERAL - O PROGRAMA EM UMA LINHA

Um fluxo simples, rastreavel e orientado a performance.

Venda Validacao | Comissao

Ativacao [ Divulgacgdo

Link/cupom + kit Conteudo e indicacdo

Entrada

Cadastro + aprovagao

Compra atribuida Pedido aprovado Apuracao + Pagamento

A logica central: a Plenitude entrega estrutura e campanha; o afiliado gera alcance
e indicacao; o sistema registra a venda; a comissao s6 nasce apos a validacao do pedido.
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COMO UM AFILIADO ENTRA NO PROGRAMA?

O objetivo é ter volume sem abrir mao de aderéncia a marca.

1- CADASTRO

Formulario com dados basicos, canais de divulgacao,

tamanho/qualidade da audiéncia e aceite das regras.

2 - ANALISE

Validacao de perfil, aderéncia ao publico cristao,
historico de conteudo e risco de uso Inadequado
da marca.

3 .- ATIVA(_;AO o —

Aprovado, recebe acesso ao link/cupom, orientacoes,

materiais e canal oficial de comunicacao.

Entrar via e-mail
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O QUE A PLENITUDE ENTREGA PARA ELE VENDER

Quanto menos atrito para divulgar, maior a chance de ativacao.

Cupom individual Kit de conteudo

|dentificacao da origem das vendas e Podem ser enviados Fotos, videos, copys,
atribuicao da comissao. beneficios, argumentos e CTAS prontos

para adaptar.

Campanhas prioritarias Orientacao de marca
Produtos foco, lancamentos, datas O que pode e Nao pode ser dito, uso de
comerciais e condicoes especials precos, imagens, promocgoes e identidade.
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COMO A COMISSAO NASCE

A regra precisa ser clara para reduzir duvidas e retrabalho.

Pedido é aprovado Comissao entra

Afiliado divulga | Cliente compra Sistema registra

Sem cancelamento Saldo do afiliado

Link ou cupom Site da Plenitude Origem da venda

O que precisa ficar definido antes do
lancamento

BOA) de comiSS§0 Para produtos Plenitude/Berith Janela de atribu i(}éo por quanto tempo o cupom vale

USO do (od § pom desconto total na compra Pedidos eleg iveis :regcrgfépf?afﬂggnﬂdﬂmemﬂ.
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COMO O AFILIADO RECEBE

Separar venda realizada de venda aprovada protege a operacao.

: Modelo de controle
Venda realizada
- Cancelamentos e devolucoes nao geram
. - COMIssao.
Prazo de valldagao - Fechamento em ciclo fixo para evitar pagamentos
avulsos.
Comissées aprovad as - Relatorio simples com vendas, aprovadas,

comissao e saldo.

Repasse ao afiliado
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COMO MANTER OS AFILIADOS ATIVOS

O programa precisa funcionar como um canal comercial continuo, nao s6 como cadastro

Plenitude _ )
Ianga o foco Afiliados recebem Divulgacdo acontece Resultado retorna

Define produtos, oferta, Briefing curto com links, Stories, Reels, grupos, Vendas e performance
mensagem e materiais criativos, argumentos WhatsApp, indicacao orientam os proximos
da semana/més e datas. e outros canais. focos.
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QUEM CUIDA DO QUE

Deixar essa divisao explicita evita que o programa vire uma demanda difusa para o time.

Plenitude Afiliados

- Selecionar e aprovar afiliados - Divulgar usando canais proprios
- Disponibilizar links/cupons e materiais + Seguir as regras de comunicagao e prego
- Definir campanhas, produtos e condicdes Gtttz STl s uale St Sl
. Acompanhar ven das e Vall dar comiss:"jes « Nao criar promessas ou condlg:oes nao autorizadas
. " - Manter dados cadastrais e de pagamento atualizados
- Comunicar regras, mudancas e calendario

. bl ' - Acompanhar campanhas e oportunidades
« Garantir coeréencia de marca e atendimento
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O QUE VAMOS OLHAR PARA SABER SE ESTA FUNCIONANDO

O foco é medir ativacao, vendas e qualidade nao apenas quantidade de afiliados.

Afiliados aprovados Afiliados ativos Vendas atribuidas

Base total Divulgaram/venderam Volume bruto

Pedidos aprovados Receita gerada Conversao por afiliado

Volume valido Resultado comercial Qualidade da base

Decisdo mensal: quem ativar mais, quais produtos funcionam melhor e quais afiliados
merecem prioridade/incentivo.
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COMECAR, VALIDAR O PROCESSO E ESCALAR

O processo reduz risco € mostra rapidamente onde a operacao precisa ajustar.

Configurar Processo Ajustar Escalar
Fechar regras, comissao, Aceitar grupo inicial Revisar duvidas, comunicagao, Abrir novas entradas conforme
atribuicao,pagamento de afiliados e acompanhar rastreio e taxa de ativacao. O Processo.

e materials. de perto.

Resultado esperado: processo claro + afiliados ativos +
primeira leitura real de vendas e operacdo.
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